
palstudios ist dein Produktionspartner für custom Textilien – ab 50 Stück.

Wir produzieren Custom Fashion, Corporate Merchandise und Event-Apparel für Marken,

Unternehmen und Vereine. All-inclusive Pricing, keine versteckten Kosten, alles aus einer Hand.

Ein junges Team mit kurzen Wegen – das heißt für dich: kein Kaffeekochen, sondern echte

Verantwortung ab Woche eins. 
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Business
Development
Bau mit uns den Kundenstamm auf, der palstudios die nächsten
Jahre trägt – von der ersten Idee bis zum unterschriebenen Auftrag.

S TA R T

20. September

D A U E R

6 Monate

S TA N D O R T

Düsseldorf

palstudios

Du entwickelst Ideen zur Neukundengewinnung und testest sie direkt am Markt

Du baust unseren Kundenstamm aus – von der Recherche potenzieller Kunden bis zur ersten
Ansprache

Du analysierst Zielgruppen und Marktsegmente: Startups, Corporates, Vereine, Events, Fashion-
Labels

Du übernimmst Outbound-Kampagnen über E-Mail, LinkedIn und Kaltakquise

Du pflegst und strukturierst unser CRM und baust ein Reporting auf, das wir wirklich nutzen

Du begleitest Angebote, Follow-ups und Verhandlungen und lernst den kompletten Sales-Cycle
kennen

Du beobachtest Wettbewerber und leitest daraus Positionierungs- und Pricing-Ideen ab

Du arbeitest eng mit Design und Produktion zusammen, damit aus Leads echte Aufträge werden
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DA S  B E KO M M S T  D U

B E W E R B U N G

Schick uns deinen Lebenslauf und drei Sätze dazu, wie du palstudios den ersten neuen

Kunden bringen würdest, an info@palstudios.de

Kein Anschreiben nötig. Wir melden uns innerhalb einer Woche.

palstudios · Custom Textile Production Düsseldorf · info@palstudios.de

Du studierst BWL, Wirtschaft, Marketing, Entrepreneurship o. Ä. und brauchst ein
Pflichtpraktikum

Du gehst auf Menschen zu und hast keine Angst davor, jemanden anzurufen

Du arbeitest strukturiert und bringst Dinge zu Ende, auch ohne dass jemand nachhakt

Du denkst unternehmerisch: Du siehst nicht nur die Aufgabe, sondern die Chance dahinter

Sehr gutes Deutsch, gutes Englisch

Sicherer Umgang mit Excel/Sheets, idealerweise erste Erfahrung mit CRM-Tools

Verantwortung für eigene Projekte statt Zuarbeit

Direkter Draht zur Gründungsebene und Einblick in alle Unternehmensbereiche

Vergütung nach Absprache

Flexible Arbeitszeiten – vor Ort in Düsseldorf, weil hands on nur so funktioniert

Ein Zeugnis, das beschreibt, was du wirklich gemacht hast
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